Tutorium Buchfiihrung 16.12.2013

Aufgaben V: Handelskalkulation

Aufgabe 1:

Ein PC-Handler bezieht zwei Laptops zum Listeneinkaufspreis von 800 €. Der GroRhandler gewahrt
15 % Rabatt. Bezugskosten fallen je Gerat 12,50€ an. Die Handlungskosten betragen 7,5 %. Der PC-
Handler kalkuliert mit einem Gewinn von 10 %. Der Kunde erhalt einen Rabatt von 5 %. Zu welchem
Preis bietet der PC-Handler seinem Kunden den Laptop an?

Aufgabe 2:

Eine Spielwarenfabrik bietet Holzschaukelpferde zum Einkaufspreis von 260,00 € je Stlick an. Wie
hoch darf die Vertreterprovision in Euro und Prozent sein wenn die Fabrik 10 % Gewinn erzielen
mochte und mit 20 % Handlungskosten, 2 % Kundenskonto, 3% Liefererskonto, 12 % Kundenrabatt,
14 % Liefererrabatt und 10,00 € Transportkosten rechnet? Andere GroRhandler verdufRern das
Schaukelpferd zum Nettoverkaufspreis von 425,00 € dem wir uns anpassen.

Aufgabe 3:

Ein Schreibwarengeschaft verkauft taglich vier Flllfederhalter der Marke XY zum Listenverkaufspreis
von 60,00 € je Stlick. Die Bezugskosten betragen 2,50 € je Stlick. Der Lieferant gewahrt 15% Rabatt
und 2% Skonto bei Zahlungseingang innerhalb von 14 Tagen. Die Handlungskosten belaufen sich auf
20 %, der Gewinnzuschlag betragt 15 %. Zudem gewdhren wir dem Kunden einen Rabatt tGber 10%.
Wie hoch ist der Listeneinkaufspreis pro Stick?

Aufgabe 4.

Im Rahmen einer Werbeaktion werden die Preise fiir Damenmantel um 20 % herabgesetzt. Darliber
hinaus wird dem Kunden 5% Rabatt gewahrt. Bisheriger Nettoverkaufspreise 300,00 €. Die Mantel
waren urspringlich mit einer Handelsspanne von 40 % kalkuliert. Die Handlungskosten wurden mit
20 % angesetzt. Wie viel Prozent Gewinn verbleiben nach der Preisreduzierung noch?

Aufgabe 5:

Von einem Bettenhaus werden 25 Steppdecken zu je 56,00 € vom Hersteller bezogen. Der
Mengenrabatt betragt 5 %, der Skonto 3 %. Fiir Verpackung, Fracht und Rollgeld sind insgesamt
29,90 € berechnet worden. Der Kalkulationsfaktor des Handlers betrdagt 1,5. Mit welchem
Bruttoverkaufspreis missen die einzelnen Decken ausgezeichnet werden?
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AbKk. % % % % € %

Listeneinkaufspreis LEP

-Liefererrabatt Lr

Zieleinkaufspreis ZEP

-Liefererskonto Lsk

Bareinkaufspreis BEP

+Bezugskosten [netto!] | BZK

Bezugspreis BZP

+Handlungskosten HK

Selbstkostenpreis SKP

+Gewinn Gew

Barverkaufspreis BVP

+Vertreterprovision | Prov

+Kundenskonto Ksk

Zielverkaufspreis ZVP

+Kundenrabatt Kr

Listenverkaufspreis | LVP

+Umsatzsteuer Ust

Bruttoverkaufspreis | BrVP




